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Resumo

Os pequenos produtores rurais, diante de todos os fatores externos que afetam este setor,
precisam escolher corretamente o que irdo produzir, de modo que explore melhor a
propriedade e aumente sua renda. A Zona da Mata Mineira tem o historico de ter grande
ndmero de pequenas propriedades rurais, sendo o cultivo bastante diversificado e tendo a
producdo leiteira presente na maioria delas. Voltado para a consulta destes produtores, é
elaborado o presente trabalho, no intuito de informar e conduzir os produtores a uma melhor
administracdo de suas propriedades. Para melhor ilustrar esta realidade, foi realizado estudo
de campo onde foram escolhidos dois produtores, dos quais se analisou os fatores externos
mais relevantes na cidade de Uba, que afetam seus resultados econémicos e se relatou as
estratégias gerencias a partir de uma pesquisa qualitativa, com perguntas semiestruturadas. As
propriedades pesquisadas dependem da renda, que € extraida do mercado da cidade, principal
renda dos proprietarios. Foi observada a estratégia da diversificacdo dos produtos que séo
destacadas conforme a criatividade do produtor e as condi¢cGes da regido. Notdria a
capacidade dos produtores de se adaptar a cada situagdo, de modo que consegue extrair das
propriedades o melhor proveito e do mercado a renda que buscam. Apesar da facilidade em
encontrar, na regido de Ub4, cursos que proporcionariam aos produtores uma qualificacdo
profissional, aumentando o leque de possibilidades, o produtores nao se interessam, haja vista,
sua grande maioria ndo possui escolaridade e ndo procuram se aprimorar em algum curso da
area, dando mais valor a experiéncia adquirida durante a vida.
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1 Introducao

Com a globalizacdo, os setores rurais estdo mais fortes e competitivos. Os grandes
proprietarios rurais caminham junto as inovagfes e possuem conhecimento suficiente para
obterem lucros satisfatorios se mantendo no mercado. Fato diferente ocorre com 0s pequenos
produtores que, por falta de informacGes relevantes, se deparam com barreiras que impedem o
seu crescimento, como as restricdes de crédito, baixo nivel de tecnologia e escolaridade.

As propriedades rurais, também chamadas de empresas rurais, independente de seu

porte, pequena ou grande, para continuarem existindo, terdo de ser eficazes e eficientes.
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Para Lemes (1996), empresas rurais sdo aquelas que exploram a capacidade
produtiva do solo através do cultivo da terra, da criagdo de animais e da transformacdo de
determinados produtos agricolas.

Pode-se dizer que a empresa rural tem seu diferencial na forma de se administrar,
pois depende de fatores bioclimaticos. Para uma garantia, 0 empresario rural, precisa assumir
acOes planejadas para evitar possiveis efeitos prejudiciais das mesmas.

De acordo com Williamson (1975), algumas das incertezas no setor agropecuario
estdo ligadas ao clima e a demanda por parte dos compradores com relagdo a precos,
variedades e quantidades.

Na Zona da Mata Mineira é comum encontrar inimeras pequenas propriedades rurais
tendo, por motivo de cultura, o leite como fonte de renda ou consumo préprio, uma questdo
hereditaria. No entanto, quem ndo consegue tirar do leite o lucro necessario para
sobrevivéncia da familia, é obrigado a manter outros cultivos. Isso depende de como ele
administra sua propriedade, ja que é o dono e lider absoluto.

Diante de tais problemas, surge a seguinte pergunta: Quais as estratégias utilizadas
pelos pequenos produtores rurais na gestdo de sua propriedade?

O objetivo deste trabalho é relatar a estratégia dos pequenos produtores rurais em
suas propriedades na cidade de Ub4, destacando a influéncia dos fatores externos que afetam
sua economia, identificando os principais motivos que os levam a buscarem novas fontes de
renda.

Existem vérias pesquisas em administracdo rural realizadas em nossa regido e o
presente trabalho ird acrescentar informacdes aos produtores e pesquisadores futuros, que
estdo em constante evolucdo e procurando responder perguntas que surgem ao longo do

tempo.

2 Métodos

O procedimento metodologico usado foi uma pesquisa qualitativa aplicada no ambito
rural da cidade de Ubad — MG, através de entrevistas semiestruturadas que capturaram as
reacOes, inquietacdes, emocOes dos pesquisados.

A coleta de dados foi realizada com dois pequenos produtores rurais, que tém a
producdo de leite para consumo préprio, e o0 excedente de producéo é usado como fonte de
renda.

De acordo com Marconi e Lakatos (2010, p. 267-284), o método qualitativo,



portanto, preocupa-se em analisar e interpretar aspectos mais aprofundados, procurando
descrever a complexidade das rea¢cGes humanas, favorecendo uma anélise mais detalhada.

A utilizacdo da entrevista semiestruturada atende aos aspectos do trabalho, uma vez
que deva ocorrer quando o entrevistador possa fazer uso da liberdade nas questdes, a fim de
exploré-las da forma que achar mais adequada aos objetivos da pesquisa proposta.

Este tipo de pesquisa pretende desvendar o fendmeno organizacional em todas as
suas dimensdes possiveis, sem reservas, em bases cientificas mais consistentes. Com isso,
fornece-se um quadro mais realista da magnitude dos desafios humanos, sociais e
profissionais com os quais os administradores se defrontam cotidianamente, no nosso caso,
nas empresas rurais. (ALTOUF, 1987).

3 Resultados e discussao

3.1. Defini¢6es do produtor rural

No estado do Parana, no ano de 1998, houve uma tipificacdo e caracterizacdo dos
produtores rurais, com vista ao Programa Parana 12 meses, com 0 apoio do Banco Mundial.
Tomou-se por base um estudo desenvolvido pelo Instituto Agronémico do Parana (IAPAR),
que identificou os grupos de estabelecimentos agricolas em classes simples, distintas e
claramente reconheciveis, com o propoésito de caracterizar cada uma das classes para conhecer
e entender sua légica enquanto sistema de producdo. Resultou deste trabalho, a definicdo de
quatro grandes categorias: Produtores de subsisténcia, Produtores Simples de Mercadoria,

Empresario Familiar e Empresario Rural (FIG.1).

FIGURA 1. Definicdo dos produtores rurais

Definicéo de categoria Caracteristica

Area <10 ha

Sistema de producdo: Produtos alimenticios para
consumo familiar;

Produtor de Subsisténcia (PS) Receita mensal muito baixa < 1 salario minimo;
Mercado se resume da venda de eventuais
excedentes de producdo;

Renda familiar é proveniente da venda de trabalho.




Produtor simples de mercadoria (PSM)

Area até 50 ha;
Sistema de producdo: produtos alimenticios e

pequenos animais, pelo menos um desses cultivos

visa 0 mercado local/regional,
Receita bruta baixa, até 5 salarios minimos;

Mao-de-obra familiar.

Area de 25 a 120 ha;

Empresario familiar criagdo de animais;
Produtividade média > que a média regional;

Intensa relacdo com o mercado;

Sistema de producdo: Produtos agroindustriais e

Méo-de-obra familiar, baixo indice de contratacéo.

Area > 250 ha;

Empresario rural agroindustriais;

mercado;

Mado-de-obra é exclusivamente contratada.

Sistema de producdo: Grandes animais ou produtos

Todas as atividades sdo voltadas totalmente para o

Fonte: Elaborada pelos proprios autores

3.2. Fatores externos que afetam diretamente o produtor rural

O administrador ndo tem controle sobre os fatores externos que afetam os resultados
econémicos de sua propriedade, porém, deve conhecé-los para tomar as decisdes cabiveis, de
modo que ndo desperdice nenhuma condicdo favoravel, tendo consciéncia de que o
conhecimento sobre cada fator diminui o0s riscos e tem controle direto com as situagdes. Os
fatores externos sdo preco dos produtos, clima, existéncia de mercado para os produtos,
politica de crédito e financiamento, transporte, disponibilidade de mé&o de obra na regido etc.
(MARION; SANTOS; SEGATTI, 2009).

No ambito rural, atualmente, um dos maiores problemas é a escassez de mao-de-
obra. A maioria da populacdo ja migrou para a &rea urbana, a procura de empregos que lhes
dao melhores condicdes.

Os grandes produtores rurais sao obrigados a oferecer melhores condi¢cdes aos seus

funcionarios, pois, além do frequente abandono da zona rural pelos trabalhadores, sdo



rigorosamente cobrados pela legislagdo. Um item a ser considerado é o registro do
funcionario, tendo com ele garantido seus direitos basicos como salario e encargos sociais.

Atualmente ocorreu uma intensa mecanizacdo nas grandes propriedades rurais,
acarretando uma menor necessidade de mdao-de-obra e a diminuicdo do tempo gasto na
execucao das tarefas. No entanto, a principal preocupacdo é a contratacdo de profissionais
qualificados para o manuseio, de maneira eficaz, desse maquinario. A realidade do nosso
objeto de estudo € completamente contraria, o pequeno produtor rural, que ndo tem recursos
fisicos e financeiros, para grandes producgdes e grandes gastos com assisténcias.

Como a producéo de leite é a caracteristica em comum dos pesquisados, ressalte-se
que a atividade leiteira no Estado de Minas Gerais possui importancia indiscutivel,
produzindo cerca de 30% da producdo leiteira nacional, incluindo a criacdo de bovinos e
fabricacdo de produtos de laticinio. (PEREIRA; ANDRADE, 2002).

A Zona da Mata de Minas Gerais é caracterizada por pequenas e médias
propriedades, que utilizam majoritariamente recursos proprios para a conducédo da atividade.

Segundo o Censo Agropecuario (2006), a agricultura familiar € uma importante
fornecedora de proteina animal para os consumidores no Brasil, 58% (por cento) dos
produtores tem a producédo de leite em sua propriedade. Esse dado se concretiza na Zona da
Mata, pois € comum quase todas as pequenas propriedades terem o leite como fonte de renda.

Na cidade de Ub4, existe um grande nimero de pequenos produtores e um pequeno
numero de empresas compradoras, fazendo com que o preco do leite seja cotado em baixo. A
entrada de novas empresas no mercado ou a expansdo das que ja existem, faz com que os
pequenos produtores sejam atraidos por melhorias das condi¢des e precos para oferecerem 0s
seus produtos.

Com a vasta experiéncia adquirida na atividade, os pequenos produtores, mesmo na
auséncia de estudo, ndo se deixam levar pela ilusdo, primeiro eles analisam as condigdes e
decidem o futuro de seus produtos.

Uma saida para esse problema é a formacdo de cooperativas. Segundo Reis (2007),
“véarios itens sdo levados em consideracdo pelos produtores para venderem seus produtos a
cooperativa, entre eles a facilidade de escoamento do produto, 0 comprometimento com a
cooperativa, 0 prego e a garantia de pagamento por parte da cooperativa.”

Os recursos ambientais € um dos fatores externos que influenciam diretamente no
setor rural. Segundo Santos (2013), o clima de Uba é caracterizado como quente, possui de
quatro a cinco meses secos durante o ano, as temperaturas ultrapassam os 18° C em todos 0s

meses do ano. A cidade de Uba se encontra num sitio rebaixado (390m) com altitude inferior



comparando com as serras em seu entorno e isso influencia nas temperaturas mais altas.

Nestes termos, é preciso colocar em pratica toda estratégia gerencial, ficar sempre
atento a previsdo do tempo e adaptar os cultivos que melhor irdo se desenvolver na
propriedade.

Ser um pequeno produtor tem uma grande vantagem de poder explorar a criatividade
e agregar valor aos seus produtos. Os pequenos produtores podem seguir para o ramo de
produtos agroindustriais com o processo artesanal, diferenciando os seus produtos dos
industriais e de outros padrBes existentes no mercado.

Segundo Vieira e Malagolli (2013), a agregacdo de valor esta acoplada a sofisticacao
do produto e a sua apresentacdo, o agricultor familiar tem varias formas de aumentar sua
renda, podendo a agregacdo de valor ao produto ser o caminho para a sustentabilidade da
agricultura familiar.

O setor econdmico da area rural do municipio de Ub4, conta com a feira livre que
acontece todas as quartas-feiras e domingos. A feira tem extrema importancia para o0s
pequenos produtores, € um mercado de facil acesso, retorno rapido e em sua grande maioria
se torna a principal fonte de renda.

Se tratando da agricultura familiar, que tem uma producdo diversificada e até certo
ponto pouco integrada as cadeias produtivas, a feira livre é uma iniciativa que valoriza a
identidade da regido, gera trabalho, ocupacéo, renda e receitas que dinamizam a economia dos
pequenos municipios. Também contribui para a soberania alimentar, beneficiando produtores
e consumidores numa estreita relacdo, que vai muito além do aspecto econdmico. (PIRES,
2014).

3.3. Estratégias dos pequenos produtores

Segundo Contini (2001), a agricultura moderna extrapolou os limites fisicos da
propriedade. Dependendo, cada vez mais, de insumos adquiridos fora da fazenda, e sua
deciséo do que produzir, quanto e como esta fortemente relacionada ao mercado consumidor.

A dificuldade maior para os produtores € decidir o que, como e quando produzir.
Tarefa ardua, pois requer conhecimento, de todas as informagdes importantes de dentro e fora
da porteira, baseado na experiéncia do produtor ou de formas cientificas.

Os produtores pesquisados tem o quinto ano do ensino fundamental, ndo tém cursos
na area e nao tem interesse de aprimorar seus conhecimentos, mesmo assim, nao deixam de se

atualizar sobre 0 que esté a sua volta para adquirir experiéncia.



Conforme Rogers (1995), o aprendizado € continuo, durante toda a vida o ser
humano esta sempre em processo de aprendizado. No caso dos agricultores, eles solucionam
seus problemas sem a ajuda de especialistas e desenvolveram ao longo do tempo o proprio
estilo e estratégia de aprendizagem que lhe parece adequada. Eles ndo tém problemas de
escassez de recursos no que diz respeito a essa aprendizagem, pois obtiveram grande estoque
de conhecimento e habilidade e também uma ampla rede de relagbes que ajudam a lidar com
seus problemas.

Na regido estudada, existem varias fontes de conhecimento, ricas em informacGes
importantes, diretamente voltadas para a realidade dos produtores.

O Sindicato dos Produtores Rurais, Empresa de Assisténcia Técnica e Extensdo Rural-
EMATER-MG, Universidade Federal de Vicosa, Instituto Federal de Ciéncia e Tecnologia de
Minas Gerais- IFET Campus Rio Pomba, disponibilizam informacdes através de cursos,
visitas técnicas, para que fiquem cientes das tendéncias e tecnologias; valem ressaltar que essa
troca de informacGes € benéfica para ambas as partes.

Sem grandes recursos, a responsabilidade de proprietario e de gerente das pequenas
propriedades, recai sobre uma Unica pessoa, ficando todas as decisGes por sua conta, que na
maioria das vezes trabalha sozinho ou com a ajuda de filhos. Segundo Toledo (2012), a
mesorregido da Zona da Mata Mineira caracteriza-se por muitos pequenos proprietarios rurais
em que a base do trabalho agricola é basicamente familiar.

A contratacdo de mao-de-obra, pelas pequenas propriedades, quando ocorre, é
realizada no periodo de safra, com pagamento de valores relacionados a producéo atingida ou
valores contratando de acordo com o preco atual de mercado. Geralmente esse processo de
contratacdo é realizado na forma verbal e informal.

N&o conseguindo tirar todo o sustento para a familia, o pequeno produtor, é obrigado
a ter outros cultivos, diversificando sua producéo, explorando melhor sua propriedade.

No Brasil, a agricultura se divide basicamente em duas formas de cultivo, que s&o:
monocultivo e o sistema diversificado. O sistema de monocultivo é definido como a
especializacdo em determinados cultivos, e é mais bem identificado no agronegdcio onde
estdo os grandes produtores, que com condi¢Ges mais favoraveis conseguem melhores precos
na comercializagcdo. No sistema diversificado, o agricultor cultiva o maior nimero de
atividades com o intuito de adequar sua pequena propriedade de forma planejada e com um
maior numero de opgdes que permita, no caso de frustacdo de uma alternativa, garantir sua
estabilidade e a geracdo de renda através das demais alternativas produtivas. (SCHAFFER,
2011).



3.4. Validacao dos pequenos produtores rurais

O produtor X reside em sua propriedade que se localiza na zona rural do Corrego das
Posses, aproximadamente 8 km da cidade de Uba. Sua propriedade tem 5 ha (1 ha= 10.000
m?2), onde vive com a mée e o pai. O Unico veiculo da propriedade é uma caminhonete usada
para a execucdo das tarefas e para uso pessoal. O veiculo, além de suprir as necessidades do
produtor X, é dividido com o irmdo que mora na propriedade vizinha.

O produtor Y, também reside em sua propriedade, de 8 ha (1 ha= 10.000 m?), situada
na zona rural da Pedra Branca, aproximadamente 11 km de Ub4, vive na propriedade com a
esposa e um dos dois filhos. O veiculo de uso pessoal e para transporte dos produtos é uma
moto, que é adaptada com uma caixa de mercado para o transporte.

Referente a FIG. 01 deste trabalho, que define os produtores rurais, chega-se a
conclusdo que esses dois produtores pesquisados, apesar de terem a area da propriedade
menor que 10 ha, se encaixam no Produtor Simples de Mercadoria (PSM), pois tem a
producdo alimenticia e de pequenos animais, sendo que pelo menos um cultivo visa o
mercado regional, que no caso do produtor X sdo os hortifrutis e no do produtor Y a mandioca
pré-cozida.

A receita dos produtores ndo excede a cinco salarios minimos, que no caso do
produtor X, este conta com a renda obtida com a comercializagdo de seus produtos, e com a
aposentadoria do pai e da mae. JA o proprietario Y, conta com a renda adquirida na
comercializacdo de sua producao na feira, com as encomendas diarias de mandioca e com seu
salario na fabrica de moveis. A médo-de-obra é exclusivamente familiar.

Os produtores pesquisados tém produtos diversificados na propriedade, assim,

melhoram a renda e consegue explorar todo o territorio.

QUADRO 1. Relagédo da producdo agricola do produtor X

LEGUMES VERDURAS FRUTAS ANIMAIS

Abobrinha Brocolis Mamao Bovino: Leite

Abobora japonesa  Couve Galinha: Ovos
PRODUTOR X Abobora d'agua Suino: Carne

Berinjela

Pimentéo

Quiabo

Fonte: Elaborada pelos proprios autores



O produtor X tem renda fixa na feira livre de Ub4, onde os produtos que estdo no
periodo de colheita sdo comercializados. Basicamente os produtos fixos para a venda sdo 0s
legumes e ovos. As verduras, frutas sdo vendidos com pouca frequéncia, pois ndo € sempre
que tem na propriedade. Quando o leite ordenhado das quatro vacas de propriedade do
produtor excede o consumo, sdo fabricados queijos e levados para serem vendidos na feira.
N&o é feito um controle, pelo produtor, da quantidade vendida por més.

E frequéncia do produtor, trabalhar na engorda de pelo menos trés suinos, sendo que
a cada abate ele tira 0 consumo para a familia e o restante é vendido para terceiros préximos.
Quando surge a oportunidade de vender vivo, ele também o faz, repondo logo em seguida

para sempre manter a média de trés a quatro animais na engorda na propriedade.

QUADRO 2. Relagéo da producdo agricola do produtor Y

LEGUMES FRUTAS ANIMAIS
PRODUTOR Y Mandioca Mexerica Poncd Bovino: Leite

Fonte: Elaborada pelos proprios autores

Nota-se no QUADRO 2, que o produtor Y tem uma variedade de produtos menor
que a do produtor X. Além dos produtos do quadro que sdo vendidos na feira, o produtor
vende o queijo que é produzido com o leite que excede o consumo. Produz ainda, hortalicas,
galinhas e suinos para consumo proprio.

O que prevalece nos pesquisados é a agricultura familiar, sendo o produtor X
responsavel por toda a propriedade, juntamente com seu pai e sua mde. O produtor Y conta
com a ajuda da irma, da esposa e um filho.

O mercado existente para ambos € basicamente o mesmo, eles contam,
principalmente, com a feira livre na cidade de Uba, que proporciona a maior renda.

O produtor X leva os produtos todas as quartas-feiras e domingos para serem
vendidos, e o produtor Y conta com os familiares para levar os produtos nas quartas-feiras,
pois coincide com seu horéario de trabalho na fabrica, j& aos domingos, ele participa
normalmente.

Além da feira, eles oferecem os seus produtos em outros pontos de venda. No caso
do produtor X, oferece em quitandas, sendo algumas ja fixas, e sempre procurando outras para
conseguir vender todos os produtos de modo que nédo volte pra casa com eles. Com isso ele
faz as ofertas e usa seu poder de persuasdo para conseguir vender. Ja o produtor Y, vende para
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bares e pequenos restaurantes.

O produtor X ja forneceu seus produtos para o Banco de Alimentos da Cidade de
Ub4, projeto da prefeitura municipal que tem como objetivo fornecer para entidades
filantropicas, e também para a Associacdo de Desenvolvimento Rural e Comunitario do
Campo de Aviagdo e Regido- ACAR, que contribuem para a merenda escolar.

A aprovagdo da Lei n® 11.947, de 16 de junho de 2009, garantiu que 30% do Fundo
Nacional de Desenvolvimento da Educacdo (FNDE) repassem para merenda escolar e sejam
investidos na aquisicdo de produtos da agricultura familiar. Expandiu o Programa Nacional de
Alimentacdo Escolar (PNAE), para toda a rede publica de educacdo bésica de jovens e
adultos. Com tudo, visou beneficiar tanto os agricultores familiares, quanto os alunos, com
uma refeicdo saudavel durante o periodo que estiver na escola. Por outro lado, incentivou os
produtores a se organizarem cada vez mais e qualificar suas agdes comerciais, promovendo o
desenvolvimento do municipio, fortalecendo a producéo agricola e valorizando seu trabalho.

A forma que o produtor X encontrou para agregar valor e diferenciar seu produto foi
de empacotar 0s ovos em saquinhos transparentes em dizias e produzir queijo minas.

Ja o produtor Y, explorou essa area para valorizar seu produto. Apesar de ter menor
variedade, ele concentrou sua produgdo na mandioca. A esposa e a irma fazem os seguintes
processos: descascar, picar, temperar, cozinhar e empacotar as mandiocas em sacos de meio
quilo. Assim, o produto € vendido quase que a 300% acima de seu valor, comparado ao valor
se fossem vendidas in natura.

De acordo com o IBGE (2006), em 2006, a agricultura familiar foi responsavel por

87% da producao nacional de mandioca.

4 Consideracdes finais

A produgdo de leite como caracteristica para a escolha dos produtores foi para
mostrar a questdo hereditaria do leite em nossa regido. O estudo mostra que ambos 0s
produtores estudados lidam com a producao de leite desde os tempos do pai, continuaram com
o cultivo, mas ndo o usam como fonte de renda; eles seguiram outros caminhos, mas nao
abandonando a atividade leiteira, usando o leite como consumo proprio e o excedente da
producdo sendo usado para producédo de queijo que é vendido na feira. Eles ndo continuaram
na atividade leiteira devido ao fato do preco baixo, altos custos e as outras inUmeras

condigdes que ele requer.
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Contando com a experiéncia adquirida durante a vida, esses produtores néo
dependem da sorte para sobreviverem, os produtos que tém na producdo hoje é resultado de
anos de tentativas, erros e acertos, e se hoje € sucesso um dia ja foi uma davida.

Sem qualificacdo profissional, o0s pequenos produtores se mostram grandes
administradores de suas propriedades, sabem o momento certo de investir em cada produto e

como investir, gerando lucro suficiente para o sustento familiar.

Abstract

Small farmers, before all external factors affecting this sector, need to correctly choose what
they produced, so that better explore the property and increase your income. The Zona da
Mata Mineira has the record of having large number of small farms, and the diversified
farming and taking milk production present in most of them. Facing the consultation of these
producers, this work is developed in order to inform and lead producers to better manage their
properties. To illustrate this reality, was conducted field study conducted where we chose two
producers, which analyzed the most relevant external factors in the city of Uba, affecting its
economic results and reported the managerial strategies from a qualitative research, with
semi-structured questions. The surveyed properties depend on the income, which is extracted
from the city market, the main income of the owners. Diversification strategy was observed in
products which destacas as the creativity of the producer and the conditions of the region.
Notorious ability of producers to adapt to each situation, so that the properties can extract the
best out of the income and market seeking. Despite the ease in is in the region of Uba, courses
that would provide producers a professional qualification, increasing the range of possibilities,
producers are not interested, given , mostly do not have education and do not seek to hone in
on a course of area, giving more value to the experience gained during life.

Keywords: Small farmers. Zone Mining Forest. Rural management. Milk. Rural strategies.
Diversification.
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ANEXO A - MODELO DE PESQUISA DE CAMPO EFETUADA COM OS
PRODUTORES DE UBA - MG

Nome:

Idade: Sexo:

Estado civil:

Tem filhos: ( ) sim () ndo Quantos :
Quantas pessoas moram com VOcé?
Propriedade prépria ou arrendada?
Vocé se considera: ( ) pequeno produtor

( ) médio produtor

( ) grande produtor

Possui veiculo proprio?

Tem vaca leiteira em sua propriedade?

O leite e para consumo ou fonte de renda?

Quiais sdo suas fontes de renda?



